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中國銀行（香港）私人銀行
發揮集團及地區優勢 積極拓展東南亞市場財富管理及家辦業務

中銀香港私人銀行

中
銀香港私人銀行甘宇文表示，該行憑藉中銀香港全牌照
銀行之優勢，並結合集團境內外分行之強大網絡及實
力，配合私人銀行獨創「1＋1＋1」之服務模式，為客

戶制定全方位的一站式個人化服務，配備專屬管理團隊跟進每位
客戶的私人銀行、零售銀行及企業銀行之理財需要，協助客戶管
理各方面的資產以及財富規劃所需，以超級聯繫人的角色，為客
戶個人、家庭，以及其企業提供全面的綜合金融服務。
    「以投資組合管理為例，由私人銀行客戶經理及投資顧問組
成之個別客戶專屬團隊，以多對一的形式深入了解不同客戶之財
富管理需要及目標，並全面評估他們風險承受能力，確保為他們
建構最理想合適的專屬理財方案，於風險取向與回報期望之間取
得最佳平衡，助客戶於不同外圍環境及市況下，均能盡握市場先
機，達成策略性短期目標，長遠而言達致財富增值及傳承的目
標。」

五年規劃具成效 把握大灣區機遇
    談到中銀香港私人銀行五年規劃「私行2.0」計劃之進程，甘
宇文形容整體開始步入收成階段，計劃期間經營收入年化增長率
亦持續高於15%以上；而客戶人數自2023年通關後亦增速顯著上
升，獲客來源有效拓展至內地多個省市和東南亞各國。「產品方
面，『私行2.0』期內曾推出多隻市場獨家額度基金、第三方掛鈎
基金綠色票據，並引入多家保險和信托合作夥伴，為客戶提供更多
投資理財之項目選擇。平台方面，亦緊貼科技發展，持續檢視及優
化流程，如以科技賦能推動數字化轉型，提升手機銀行、客戶互動
等數字化能力，為客戶帶來更便捷之理財新體驗。」
    前瞻未來，甘宇文預期，香港高淨值客戶市場的發展前景，將
繼續呈現積極向好的趨勢，除建基於香港在粵港澳大灣區擔當重要
角色，為財富管理業務帶來增長點外，政府早前推出不同的稅務優
惠、輸入人才等多方面政策，皆可望為本港以至區內高端客戶市場
帶來更多機遇。
    他續說，作為世界領先的國際金融中心，香港實行資本自由流
動政策，為高淨值客戶提供多元化的投資渠道和豐富的金融產品，
同時能輕鬆進行跨境投資和資產配置，這些優勢非亞洲區其他國家
及地區所能全然取代。「植根於香港的中銀香港私人銀行亦將憑藉
集團雄厚實力、品牌客戶資源及經營優勢，全力推動高質量發展，
為私人銀行客戶持續創富增值。」

▲�　�中銀香港私人銀行總經理甘宇文喜見團隊再奪「傑出財富規劃私人銀行」
殊榮，未來將繼續憑藉集團雄厚實力，配合品牌客戶資源及經營優勢，全
力推動高質量發展，為私人銀行客戶持續創富增值。

自去年政府於3月公布《有關香港發展家族辦公室業務的政策宣
言》，並推出八大政策措施後，中銀香港私人銀行已即時成

立家辦項目工作小組，召集不同專業單位從客戶拓展、產品及服務
開發以及基礎能力建設三方面全力拓展家辦業務。
    「我們於去年6月已成為首批政府家族辦公室服務提供者
網絡，透過與各相關專業服務領域的團隊組成聯盟，共同積極
推動境內外家族落戶香港。」甘宇文稱，期間該行推出多項具
體措施，包括聯同香港特區政府投資推廣署香港家族辦公室
（FamilyOfficeHK）、專業會計師事務所、專業保險及信托顧問業
務夥伴等，安排專家出席內地以及東南亞不同的家族辦公室講座活
動，聯乘各專家為有興趣成立家辦之客戶提供可行方案及資訊。」

例如，去年11月中銀香港私人銀行聯同專家團隊出訪印尼雅加達，
到訪印尼企業家協會（APINDO），就政府政策、稅務規劃、財富
傳承等議題向不同境內外家族進行介紹，並以多對一的形式，直接
為有興趣成立家辦的客戶提供度身訂造的建議及解决方案，吸引當
地潛在之家族大戶落戶香港。
    中銀香港私人銀行至今已成功吸引多個本地、內地、東南亞以
至歐洲家族開立賬戶，客戶拓展工作取得一定成效。「我們未來將
繼續研究推出更多專屬的產品及服務，並持續開發及提升家辦系
統，為客戶提供更優質的家辦服務，吸引更多家族辦公室客戶以香
港為基地，落戶香港。」

拓展家辦業務  積極吸納東南亞客戶

� � 隨着超高資產淨值（UHNW）客戶對私人銀行服務的要求持續
提升，今年再度在「香港經濟日報企業大獎」中榮膺「傑出財富規
劃私人銀行」的中國銀行（香港）私人銀行（下稱中銀香港私人銀
行），除以度身訂造之一站式綜合財富管理理財方案及專屬管理團
隊為客戶提供資產管理服務，更時刻緊貼市場發展，與時並進，於
不同層面優化服務，獲眾多客戶的信任及支持，一同並肩前進，達
以至財富傳承的目標。�


